Como Transportadoras
Conseguem Novos
Contratos Sem Depender
de Indicacao

Estratégias praticas para melhorar sua presenca comercial e atrair mais
embarcadores

A maioria das transportadoras nao cresce porque depende apenas de

indicacgao.




Por que crescer no transporte hoje estd mais
dificil?

O mercado de transporte continua ativo, mas ficou muito mais competitivo

nos ultimos anos.

Hoje, muitas transportadoras disputam os mesmos recursos e
oportunidades no mercado:

e (Os mesmos embarcadores
e As mesmas rotas

e E muitas vezes, pelo menor preco

O grande problema é que competir apenas por preco reduz drasticamente
a margem de lucro e trava completamente o crescimento da empresa.

A A maioria das transportadoras nao cresce porque depende apenas de indicagao. ﬁ MABLOGISTICA



Como esta a presenca da sua transportadora

a”?
hoje

Responda rapidamente:

Instagram Profissional Google Completo Clareza de Publico
: Sua empresa aparece no Google 2 [
Seu Instagram transmite j fp ~p i g Vocé tem clareza de qual tipo de
. : . com informagdes completas e '
profissionalismo e credibilidade? , ¢ P cllent.e.quer atender
precisas? especificamente?

Diferencial Visivel Contatos Frequentes

Seu diferencial esté claro e evidente para quem vé sua Voce recebe contatos novos de potenciais clientes com

empresa? frequéncia regular?

) Atencao: Se vocé respondeu "ndo" para ou mais perguntas, sua transportadora ja esta ficando para tras no mercado.



Estratégia 1. Como melhorar sua presenca
digital (na pratica)

Hoje, guem Nnao aparece,
simplesmente nao é considerado.

Instagram Profissional Google Meu Negdcio
01 01
Foto de perfil clara Cadastro completo
Use seu logo da empresa como identidade visual Cadastre sua empresa no Google Meu Negdcio
02 02
UZ
Bio explicativa Informacoes detalhadas
Explique claramente o que sua transportadora faz Endereco, telefone e descricao completos
03 03
Contato acessivel Fotos profissionais
WhatsApp visivel e facil de encontrar Adicione fotos da sua operacao e frota

Isso sozinho ja aumenta significativamente sua credibilidade
e visibilidade no mercado.




Estratégia 2: Como deixar sua transportadora
mais clara para o cliente

Se o cliente nao entende o que
voceé faz, ele nao confia.

Teste simples:

Se alguém perguntar: "Porque eu deveria contratar sua empresa?"

Vocé consegue responder de forma clara e objetiva em uma Unica frase?

Melhor

"Somos especializados em transporte fracionado

"Fazemos transporte”
para empresas do setor alimenticio"

Muito vago e genérico Especifico e direcionado

© Quanto mais claro e especifico, mais facil sua transportadora sera escolhida. ﬁ MABLOGISTICA



Estratégia 3. Como comecar
a gerar oportunidades.

Quem aparece mals,
vende mais.
Simples assim!

@ Perfil Atualizado

Atualize seu perfil profissional em todas as plataformas

Mostre a Operacao

Compartilhe bastidores e a operacao da empresa

Conteudos Basicos

Poste conteldos regular e sobre seu trabalho

Contato Visivel
Facilite o contato com WhatsApp sempre acessivel

® O objetivo é ser encontrado facilmente e parecer confiavel
para novos clientes.




Por que algumas transportadoras crescem
mais rapido? I ——

Posicionamento claro Comunicacgao eficaz Visibilidade constante
Se posicionam estrategicamente Se comunicam com clareza e .
o Aparecem consistentemente para
no mercado objetividade
o mercado

yd
p—
—
—

|ISSO Nao € sorte. E estratégia.



O proximo passo

Se vocé quiser evoluir além do basico, o ideal é fazer
uma analise profunda do seu cenario atual:

& Posicionamento Atual

Q)

Como sua transportadora esta posicionada hoje no mercado
O@E Identificar Oportunidades
(i

Onde estao as verdadeiras oportunidades para crescimento

@ Estratégias Personalizadas

Quais estratégias fazem mais sentido para seu cenario
especifico




Quer aplicar iIsso na sua
transpor tadora?

A MAB Logistica ajuda transportadoras a sair da dependéncia de

indicacdo e comecara gerar oportunidades de forma previsivel e
profissional.

Solicitar analise da minha transportadora

. N)JJ MABLOGISTICA


https://gamma.app/docs/screenshot

Especialistas em marketing e vendas para transportadoras

que querem crescer com estratégia e previsibilidade.

MARKETING E VENDAS PARA LOGISTICA

Falar com a MAB no WhatsApp
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